Ziskajte prehlad krokov, ktoré st potrebné k tomu, aby sa
z podnikatel'ského napadu stala tspesna firma. Pocas troch

dni sa dozviete komplexné informacie zamerané na marketing 7 9 2 2022
a analyzu vasho podnikatel'ského zameru. P S °

. . 9.00 - 13.00 hod.
Harmonogram série podujati:

Téma ¢. 1 (7.2.): O NLINE
Dobra SWOT analyza a plan

Temac.2(82): podujatie@npc.sk
Marketingovy mix: produkt, cena, www.npc.sk
distribucia a podpora predaja www.sbagency.sk
Téma ¢. 3 (9.2.):

Priamy marketing, orientovany

na potreby klienta

KONTAKT:

PODMIENKY / i
Zapojit sa mdZe zacinajiici i etablovany podnik, splfiajlici definiciu MSP 12 ] z
so sidlom v Bratislavskom kraji. == s R EG I STRAC I A

Ucast je bezplatna. Pocet Gcastnikov obmedzeny. W
ttps://bit.ly/3nv3uMn
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https://www.npc.sk/sk/events/cesta-k-uspesnemu-biznisu/
https://www.npc.sk/sk/events/cesta-k-uspesnemu-biznisu/

o CO SA DOZVIETE:

VAS LEKTOR JE

Ing. Karolina Ilvanova

- zakladatelka
koucing, dIhé roky zbierala
poznatky u¢enim sa od
odbornikov a zbieranim
skusenosti o fungovani
[udskej spolo¢nosti a rodiny
vo vlastnom Zivote, Zivote
klientov, priatelov, znamych
a neznamych. Pracovala
dlhé roky s ludmi ako
Riaditelka marketingu
a predaja v rakuskej,
nemeckej a slovenskej
firme.

Téma . 1:
Dobra SWOT analyza a plan

» charakteristika a predmet podnikatel'ského zdmeru

» slabé a silné stranky zameru zvnutra

» finanéna progndza (prijmy, vydavky, zisk, dane, odvody)
» portfélio klientov buduce, terajsie

Téma . 2:
Marketingovy mix: produkt, cena,
distribucia a podpora predaja

» budovanie znacky

» reputdcia a hodnota produktu

» cenova stratégia

» premena Slovenského trhu z kamennych
predajni na online priestor

» podpora predaja

Téma €. 3:
Priamy marketing, orientovany
na potreby klienta

» optimalizacia pre vyhladavace

» ziskavanie novych kontaktov cez socidlne siete
» content marketing

» referencie, odporucania

\4 \4
S _

Vzdelavacie podujatie, ako jedna z foriem
skupinového poradenstva, sa realizuje

v ramci Narodného projektu NPC Il — BA kraj,
prostrednictvom podaktivity 1.5 Rastovy program
Kéd projektu ITMS2014+ 3130411861. EURGPSKA UNIA MINISTERSTVO MINISTERSTVO
Eurdpsky fond regionalneho rozvoja E DOPRAVY A VYSTAVBY E HOSPODARSTVA

OP Integrovana infrastruktdra 2014 — 2020 SLOVENSKE) REPUBLIKY SLOVENSKE] REPUBLIKY




