
Networking – podpora sieťovania, ako jedna 
z foriem skupinového odborného poradenstva, 
sa realizuje v rámci Národného projektu NPC 
II – BA kraj, prostredníctvom podaktivity 1.5 
Rastový program Kód projektu ITMS2014+ 
313041I861.

Networking je silnou obchodnou stratégiou. Vedomé budovanie 
kontaktov, cez ktoré dostávame odporúčania, efektívne pomáha 
k rastu obchodných výsledkov. Na podujatí sa naučíte, prečo sú 
obchodné vzťahy tak dôležité a ako nájsť balans medzi udržiavaním 
vzťahov s existujúcimi klientami, a budovaním a hľadaním nových 
kontaktov do svojej databázy. 

ČO SA DOZVIETE:
	» aký ste networker – zistíte pomocou odborného testu
	» ako zaviesť networking ako obchodnú stratégiu
	» štyri stratégie networkingu
	» ako rozdeliť fokus na existujúcich a nových partnerov
	» dôležitosť vedomého budovania a udržiavania obchodných vzťahov
	» 	7 základných pilierov networkingu
	» 	profil ideálneho zákazníka
	» 	osvojíte si 10 najdôležitejších vlastností networkera
	» 	praktická ukážka a diskusia

KTO JE VÁŠ LEKTOR: 
Mgr. Natália Vicsápiová, MBA – Podnikateľka roka 2010, Slovenka roka 2012, 
generálna riaditeľka svetovej obchodnej organizácie BNI na Slovensku. Venuje 

sa kognitívnej terapii, pomáha podnikateľom, ktorí už došli na to, že len finančné 
výsledky neprinesú ozajstný blahobyt. Za posledných 5 rokov mentorovala viac ako 
1000 podnikateľov.

REGISTRÁCIA
https://bit.ly/3b3vsM9

Networking ako obchodná stratégia 
– Bratislava

Slovak Business Agency 
- Národné podnikateľské centrum
Coworking NPC, Karadžičova 2, 
Twin City Blok A
811 09 Bratislava

19.7.2022
9.00 – 12.00 hod.

KONTAKT:
podujatie@npc.sk
www.npc.sk
www.sbagency.sk

Účasť je bezplatná. Počet účastníkov obmedzený.

PODMIENKY
Zapojiť sa môže začínajúci i etablovaný podnik, spĺňajúci definíciu MSP,  
so sídlom v Bratislavskom kraji.
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