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Podnikanim vytvérate pieto viastn, hmot- Ziskanie klientely a nastavenie
nujete svoje sny, a rozhodli ste sa dat si to 1 - >

najviac, samych seba. Podnikanie ma byt mVSIenla na usPeCh

o slobode, radosti, raste a vypusteni svojho ‘I‘I _4_2019 / 9.00-13.00 hod.

potencialu do sveta. Ak spravne nastavite

a porozumiete svojim emaéciam, bude pod- Myslen|e out of the box -

nikanie vase hobby, a este aj ziskové. A su- - = -
Casne si vytvorite priestor aj na iné, pre vas z mys"te Inak d vynlknete

dolezité veci. Celé je to o nastaveni, a na na- 15.4.2019 / 9.00-13.00 hod.

Sich podujatiach sa dozviete ako na to.

A Argumentacia
Harmonogram série podujati: 3 h t. d ~m t.
1.4 Téma & 1 a SCNOPNOSt presveaci
Ziskanie klientely a nastavenie myslenia 17.4.2019 / 9.00-13.00 hod.
na Gspech
15.4.:Téma ¢. 2 o Slovak Business Agency Kontakt:
Myslenie out of the box — myslite inak Narodné podnikatelské centrum rp@npc.sk
a vyniknete CoworkingNPC | \yww.npc.sk

Karadzicova 2, Twin City Blok A www.sbagency.sk
811 09 Bratislava

REGISTRUJTE SA TU

https://www.npc.sk/sk/events/myslenie-uspesneho-podnikatela/
Ukoncenie registracie 10.4.2019 do 13:00

17.4.:Témac.3
Argumentacia a schopnost presvedcit

PODMIENKY:

Zapojit sa moze zaCinajuci i etablovany
podnik, splnhajuci definiciu MSP, so sidlom
v Bratislavskom kraji. Pocet miest je limitovany. Uéast je bezplatna.

Po absolvovani série vzdelavacich podujati ic¢astnik
dostane certifikat.

—_
Vzdelavacie podujatie, ako jedna z foriem skupinového OPERACNY PROGRAM
poradenstva, sa realizuje v ramci Narodného projektu NPC Il — VYSKUM A INOVACIE
BA kraj, prostrednictvom podaktivity 1.5 Rastovy program Kéd
projektu ITMS2014+ 3130411861.
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. CO VAS CAKA

Lektor: Silvia Langermann

Na prvom podujati sa zameriame na to, aby vas von-
kajsie okolnosti, presvedcenia, Ze veci predsa neja-
kym sposobom funguju a predovsetkym vase mys-
lenie, neoddalovali od Uspechu. Stava sa, Ze ¢lovek
ma perfektnd myslienku, vypracovany plan, pusti sa

Ziskanie klientely a nastavenie myslenia na uspech
11.4.2019 / 9.00-13.00 hod.

do svojej vizie, ale nardza na prekazky. Nemusi to
tak byt. Povieme si o tom, ¢o tvori prekazky a zame-
riame sa na mechanizmy a nastavenia, ktoré fungu-
ju. Vysledkom bude narast klientely a spokojnost
z vasho podnikania.

Myslenie out of the box - myslite inak a vyniknete

15.4.2019 / 9.00-13.00 hod.

Lektor: Tomas Langermann

Pri nasom druhom stretnuti rozvinieme skryty poten-
cidl. Out of the box znamen4, ze sa na veci pozrieme
z iného uhla pohladu, vystipime z vlastnej komfort-
nej zény a prebadame, ¢o tam za nou vlastne mame.
Hladdme nové cesty a inovativne moznosti. Nie je

pravdou, Ze vSetci uz vSetko videli. Pozrieme sa na
to, ako najst v sebe myslienky, ktoré by sme si mys-
leli, Ze nas nikdy nenapadnu. Ukazeme si, ako to ro-
bit inak a tym vyniknut v podnikatel'skom prostredi.

Argumentacia a schopnost presvedcit
17.4.2019 / 9.00-13.00 hod.

Lektor: Tomas Langermann

Na tretom podujati si ukaZzeme, ako argumentovat
nenasilne, prirodzene a s efektom dosiahnutia nas-
ho ciela. Vediet pouZit spravny argument v sprav-
nom Case. Ak k tomu pridame este aj schopnost
vidiet ,do hlavy” tej druhej strany, vediet ,si precitat”

ako sa citi, a ¢o si asi mysli, tak sa dostdvame k tej
najvyssej Urovni. Sucastou tohto umenia je nielen
vediet pouzit argument, ale aj prijat argument druhej
strany a vyuzit ho.

Ing. Tomas Langermann - Coach, lektor, men-
tor - Sportové aktivity a reprezentacia ma na-

Magr. Silvia Langermann, ACC - - koug, lektor, psycholdg - zakladom
akejkolvek mojej prace je koucingovy pristup. PrindaSa efektivitu

ucili, ze akykolvek talent je jednoduchsie rozvijat
pod odbornym vedenim, s pomocou ludskej pod-
pory. Z tohto dévodu sa dlhodobo venujem rozvoju
udskych zdrojov a vzdelavaniu dospelych. Moja
praca spociva vo vedeni odbornych skoleni mana-
gerov alebo obchodnych timov. Vzhladom na po-
Ziadavky firiem sa Specializujem na rozvoj komuni-
kacnych a obchodnych zru¢nosti. Dominuju témy
ako kritické myslenie, manipulacia a ovplyviova-
nie, argumentacia a schopnost presvedg¢it. V ram-
ci vzdeldvania dospelych je oblast komunikécie
doplnena o témy ako time a stress management,
podpora a rozvoj sebavedomia. Kazdy klient alebo
workshop su pre mna zdrojom novych podnetov
na hl'adanie efektivnych nastrojov, ktoré mézu po-
moct dosiahnut stanoveny ciel.

a rieSenia nielen v ramci koucingovych sedeni jednotlivcoy, ale aj v rdmci
spoluprdce s firmami. Najma vo firemnom prostredi pracujem s viacery-
mi oblastami, v ktorych koucing s Gspechom uplatriujem. Nastavujeme
strategické a marketingové plany, realizujeme persondlne audity, pracu-
jeme intenzivne na rozvoji managementu ¢&i jednotlivych timov. Kazdy
rozvoj prind$a zmeny a tie opét prinasajd rozvoj. V tomto neustalom ko-
lobehu pomaham firmam prijat a realizovat vysledky zmien. Moja praca
ma naplfia uz viac ako 10 rokov, o &om svedgéia aj vzdeldvacie aktivity
pre verejnost, ktorych cielom je vytvorit priestor pre rozvoj tych, ktori ho
hl'adaju.

Vzdelavacie podujatie, ako jedna z foriem skupinového

poradenstva, sa realizuje v ramci Narodného projektu
NPC Il — BA kraj, prostrednictvom podaktivity 1.5 Rastovy
program Kod projektu ITMS2014+ 3130411861
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